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El Nearshoring no es solo una oportunidad de crecimiento profesional y económico; 
va mucho más allá, transformando drásticamente las reglas del juego en términos de 
comercio, logística, economía, tecnología e innovación. Comprender sus funciones 
y realidades proporciona a los participantes una oportunidad única en la vida, y el 
valor que aporta a las empresas es incalculable.

Los participantes podrán ofrecer estrategias a las empresas en temas operativos, 
logísticos y comerciales al comprender los beneficios y mecanismos de reubicación 
de la fabricación y provisión a países cercanos. Esto proporciona una diversificación 
geográfica para mitigar riesgos y aprovechar potenciales beneficios económicos.

Para aquellos que desean beneficiarse en términos de conocimiento, operación y 
ofrecimiento de estrategias, estructuras e implementaciones en la transformación de 
operaciones y cadenas de suministro. Este programa está diseñado específicamente 
para directores, empresarios y emprendedores que buscan comprender, operar y 
aprovechar el Nearshoring.

Este Máster está diseñado para comprender, además, la perspectiva legal, los 
impuestos directos e indirectos, el comercio exterior, así como la valoración de 
precios de transferencia. También ofrece la oportunidad de aprender sobre los 
mecanismos de fusiones, adquisiciones y escisiones que beneficien a las empresas 
en sus estrategias de reubicación de centros de producción.

En un mercado que atrajo una inversión extranjera directa de 40,000 millones de 
dólares en 2023, se abren posibilidades infinitas de empleo en nuevos sectores de 
servicios y productos altamente calificados y bien remunerados.

¿Por qué ser parte del Posgrado?

Objetivos:

¿A quién está dirigido?

Herramientas esenciales

Inserción laboral
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Nuestro claustro de facilitadores está compuesto por especialistas en cada materia, 
con un 70% de ellos desempeñándose actualmente como directores en el ámbito 
laboral.

Al formar parte de este Máster, también serás miembro de la Asociación Mexicana de 
Inversionistas, lo que te brindará acceso a una red de contactos en diversos sectores, 
como Capital Privado, Banca de Inversión, Fintech, Sostenibilidad, entre otros.

	• Diseño de estrategias para la mano de obra especializada
	• Implementación de cadenas de suministro desarrolladas en diversas industrias 

  en México
	• Desarrollo de mecanismos para una rápida entrada y ejecución efectiva en el 

   mercado de América del Norte

Facilitadores en activo

Networking de valor

Aplicación práctica

Datos generales
Pago de inscripción: $9,074.00 pesos
Pago de colegiatura en una sola exhibición (incluye 10% de descuento): $49,140 pesos
Pago de colegiatura en parcialidades: $9,100.00 pesos

Días y horarios:
Lunes y miércoles de 8:00 p.m. a 9:30 p.m.

Más información: 55 3414 0533 (WhatsApp)	 	
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TEMARIO

Etapa previa - sesiones opcionales

	• El verdadero motor del crecimiento económico
	• Perspectivas de inversión en el mercado mexicano
	• La tecnología y sus ventajas competitivas
	• Evento de integración para los participantes inscritos 

 

Módulo I - Principios de la IED en México 

	• Historia de México
	• La verdadera historia de nuestro país

	• Historia económica de México
	• Introducción a la Política Económica
	• Introducción a la Política Monetaria
	• La variable que debe acompañar a la IED para el crecimiento económico
	• Actualidad económica y perspectiva política

	• Situación económica - política global
	• Análisis de las perspectivas económicas y políticas en México

	• Perspectiva económica y social de México al 2050
	• Introducción al Nearshoring

	• Lo que necesitamos saber
	• Situación de manufactura a nivel global
	• Aspectos clave que se buscan en la relocalización
	• Friendshoring: ¿Implicaciones?

	• El corazón del mundo es México
	• Una cultura como ninguna otra

	• Posicionamiento global de México ante el mundo
	• Localización geográfica estratégica
	• Facilidades para la atracción de inversiones
	• Acceso a los mercados internacionales, énfasis en América del Norte
	• Atracción de inversiones
	• Mercado interno y regional

	• ¿Por qué México?
	• Costos de operación
	• Facilidades para la operación
	• Población y Capital Humano especializado
	• Infraestructura
	• Recursos naturales
	• Estabilidad económica
	• Esquema de pago de impuestos
	• Tamaño de la economía
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	• Tipo de cambio
	• Poder cultural
	• Poder de exportación
	• Clusters
	• Cámaras, Asociaciones y Organizaciones
	• Modernización permanente
	• Proyectos estratégicos
	• Sistema laboral
	• Estado de derecho 

 

Módulo II - Bases jurídicas 

	• Marco de constitucionalidad
	• Principios jurídicos
	• Marco jurídico para proteger la IED

	• Beneficios de los tratados internacionales
	• Red de Tratados y Acuerdos comerciales
	• Regionalización de Tratados y Acuerdos

	• Estructura de las entidades federativas como factor clave para la atracción de inversiones
	• Necesidad de la cercanía gubernamental estatal y municipal
	• Posibilidades de inversión por regiones del país
	• ¿Qué beneficios se le pueden ofrecer a una empresa que invierte en México?
	• Ventajas a nivel estatal, ¿Cómo se hace la oferta de beneficios?
	• Acuerdos entre estados
	• La ventaja de recibir inversiones

	• Trámites para la inversión 
	• Requerimientos legales para invertir en México
	• Efectos fiscales del Nearshoring
	• Beneficios por invertir en México
	• Obtención de permisos y licencias, dependiendo del giro
	• Derechos de autor y propiedad intelectual
	• Contabilidad

	• Las reformas necesarias
	• Legislación
	• Regulación 

 

Módulo III - Estructura financiera necesaria para el 
Nearshoring 

	• Introducción a instrumentos financieros que facilitan el Nearshoring
	• Créditos bancarios
	• Venture Capital
	• Seguros
	• Leasing
	• Shelters

	• Evaluación del riesgo país
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	• Cálculo y evaluación financiera de proyectos
	• Evaluación de múltiplos
	• Valor contable
	• Valor de liquidación
	• Valor de dividendos
	• Price to Earnings Ratio (PER)

	• Fusiones, Adquisiciones y Escisiones en términos de Nearshoring
	• Análisis y evaluación del momentum
	• Caso de una fusión
	• Caso de una adquisición
	• Caso de una escisión
	• Creación de un holding
	• Evaluación y análisis en una reorganización y/o liquidación

	• ESG
	• Gobierno corporativo y mejores prácticas corporativas
	• Marcos de referencia en control interno: COSO
	• Elementos fundamentales de gobierno corporativo y marco regulatorio de la CNBV
	• Índices bursátiles
	• Reportes de sostenibilidad
	• Comparativo del rendimiento de diferentes organizaciones
	• Certificaciones y distintivos
	• Evaluación de proveedores

	• Funcionamiento del arrendamiento y factoraje empresarial
	• Definición y tipos de arrendamiento
	• ¿Por qué arrendamiento para financiar activos productivos?
	• Beneficios
	• Factoraje
	• Antecedentes y definición
	• Modalidades de factoraje
	• Conceptos relevantes del factoraje

	• Evaluación del crédito como financiamiento empresarial
	• Crédito como fuente de financiamiento
	• Tipos de crédito
	• Beneficios del crédito
	• Aspectos relevantes a considerar para el análisis de crédito, arrendamiento y factoraje

	• Proceso de emisión de deuda
	• Oferta - colocación privada y pública
	• Tiempo de plazo (corto, mediano o largo)
	• Riesgos
	• Agencias calificadoras y su influencia en la determinación de la tasa
	• Requisitos de listado y mantenimiento de deuda

	• Proceso de Oferta Pública Inicial (OPI)
	• Estructura de un fideicomiso
	• Requisitos financieros del emisor
	• Requisitos y procedimiento de una bursatilización de capital
	• Beneficios de la bursatilización de las empresas
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	• Estructura fiscal para la operación del nearshoring
	• Tratados de doble tributación 

 

Módulo IV - Logística 

	• Visión global
	• Entendiendo el mercado
	• Visión sobre las inversiones en México
	• Principales sectores interesados en invertir en México
	• Oportunidades que perciben los inversionistas en nuestro país
	• Consideraciones finales

	• Logística, clusters y el posicionamiento global de México
	• Cadena de suministros
	• Diseño de redes logísticas
	• Optimización de recursos
	• Tendencias
	• Comercio electrónico
	• Última milla
	• Automotriz
	• Aeroespacial
	• Médico
	• Tecnológico

	• Capacidad tecnológica de México ante el mundo, capacidad de mano de obra calificada
	• Hubs del centro del país y la infraestructura en México 

 

Módulo V - Relación empresarial y gubernamental 

	• ¿Cuáles son los canales y/o vías de acercamiento empresarial a gubernamental?
	• Funcionamiento de las Secretarías de Desarrollo Económico
	• Importancia de las Asociaciones, Cámaras, Sindicatos y Sociedades Empresariales
	• Diferencias entre las relaciones a nivel municipal, estatal y federal
	• Importancia de la Dirección General de Impulso Económico Global de SRE
	• Solución de problemas mediante la innovación empresarial a traves de las universidades
	• Bienestar compartido

	•Modelos de generación de infraestructura hidrica, energetica, educativa y de logistica.
	•Programa de reolocalización de acuerdo a la agena y programas gubernamentales

	• Módulo VI - Una visión futura del Nearshoring

	• Canales para la atracción de empresas
	• Transculturalización
	• ¿Cómo puede contribuir la AMI en este proceso?
	• Cadenas globales de valor las Pequeñas y Medianas Empresas en el mercado global
	• Inteligencia artificial y los nuevos instrumentos


